
เร่ิมแบรนด์ครีม
จากศูนย์สู่ยอดขายแรก

การเร่ิมแบรนด์ครีมไม่จําเป็นต้องมีทุนใหญ่ หรือทีม

งานจํานวนมาก ส่ิงสําคัญคือแผนท่ีชัดเจนและการ

ตัดสินใจท่ีถูกจังหวะ  เน้ือหาเล่มน้ีสรุป จะสรุป 7 ข้ัน

ตอนเร่ิมทําแบรนด์จริง ต้ังแต่สํารวจตลาด วางสูตร 

วิธีเลือกโรงงานผลิตครีม ท่ีได้มาตรฐาน ออกแบบ

แพ็กเกจ การจดแจ้ง อย. ทดลองสูตร ไปจนถึงการ

เปิดตัวและทําการตลาดอย่างคุ้มต้นทุน พร้อมตัวอย่าง

เพ่ือให้คุณเห็นภาพชัดในแต่ละก้าว

Website: https://wiseplusgrow.com

Email: wiseplusgrow324@gmail.com

Tel: 0 6 3 - 5 5 4 - 2 4 6 5

Step-by-Step Business Guide

7 ข้ันตอน
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ศึกษาตลาด

การเร่ิมต้นด้วยความเข้าใจตลาดช่วยลดความเส่ียง และ ทําให้ตัดสินใจได้แม่นยํา
ข้ึน คุณจะรู้ว่าลูกค้าคาดหวังผลลัพธ์แบบไหน ราคาเท่าไรท่ีรับได้ และแบรนด์คู่
เทียบวางจุดขายอย่างไร การเก็บข้อมูลเชิงลึกต้ังแต่ต้นยังช่วยระบุตําแหน่ง
ทางการตลาดท่ีชัดเจนต้ังแต่วันแรก

เม่ือเห็นภาพความต้องการชัดเจน ให้แปลข้อมูลเป็นแนวคิดสินค้าและสูตรท่ีจับ
ต้องได้ จุดสําคัญคือเช่ือมคุณสมบัติของสูตรเข้ากับผลลัพธ์ท่ีลูกค้าต้องการ
จริง ไม่ใช่เพียงรายช่ือส่วนผสมท่ีดูดีบนฉลาก

กําหนดจุดขายหน่ึงเดียวท่ีจดจําง่าย เช่น เจลบางเบาสําหรับสิวอุดตัน ผิวไม่แห้งตึง

เลือกเน้ือสัมผัสให้สอดคล้องสภาพอากาศไทย เช่น เจลครีม ซึมไว ไม่เหนอะ

เลือกส่วนผสมท่ีมีงานอ้างอิงรองรับ เช่น Niacinamide, Salicylic Acid, และสารปลอบประโลม

วางโครงสร้างสูตรเบ้ืองต้น พร้อมข้อจํากัด เช่น ปราศจากน้ําหอม สี แอลกอฮอล์

ตัวอย่างสมมุติ: สูตร B ใช้ Niacinamide 5% + Zinc PCA 1% ให้สมดุลน้ํามัน ลดลูบแล้วเหนอะ

และกลุ่มลูกค้า

วางคอนเซ็ปต์
และสูตรผลิตภัณฑ์

กําหนดภาพตัวตนลูกค้า เช่น นัท อายุ 24 ปี ผิวมัน เป็นสิวง่าย ชอบเน้ือเจล ไม่ชอบกล่ินน้ําหอมแรง

สํารวจความสนใจผ่านคําค้นยอดนิยม รีวิวในโซเชียล และคําถามท่ีพบบ่อยในคอมมูนิต้ีดูแลผิว

ทําตารางเทียบ 3 แบรนด์คู่เทียบ แยกช่วงราคา ขนาดบรรจุ ส่วนผสมเด่น และคอมเมนต์จากผู้ใช้

ทดลองสอบถามกลุ่มเล็ก 15-30 คน ด้วยแบบฟอร์ม เน้นปัญหาผิว งบประมาณ และเน้ือสัมผัสท่ีชอบ

ตัวอย่างสมมุติ: พบว่ากลุ่มวัยเรียนต้องการครีมลดสิวไม่มันเย้ิม งบ 199-299 บาท ขนาด 20-30g.
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เลือกโรงงานผลิต

โรงงานผลิตครีม คือหัวใจของคุณภาพสินค้าต้ังแต่ต้นน้ํา ความพร้อมด้าน
มาตรฐาน ทีมวิจัย และระบบควบคุมคุณภาพจะสะท้อนออกมาในความสม่ําเสมอ
ของสินค้าและความน่าเช่ือถือของแบรนด์ในระยะยาว

แพ็กเกจจ้ิงคือหน้าตาของแบรนด์บนช้ันวางและหน้าจอโทรศัพท์ การออกแบบ
ท่ีดีควรส่ือสารบุคลิกแบรนด์อย่างตรงไปตรงมา ใช้งานสะดวก และปฏิบัติตาม
ข้อกําหนดฉลากได้ครบถ้วน

เลือกบรรจุภัณฑ์ เช่น หลอดฝา flip สําหรับพกพา ป๊ัม airless สําหรับสูตรไวต่ออากาศ

วางฉลากให้ถูกต้อง เช่น ช่ือผลิตภัณฑ์ ปริมาณ เลขจดแจ้ง วิธีใช้ คําเตือน ข้อมูลผู้ผลิต ผู้นําเข้า

ออกแบบโทนสีและฟอนต์ให้ส่ือคาแรกเตอร์ เช่น คลีน มินิมอล หรือคลินิกก่ึงเวชสําอาง

ทําภาพจําลองสินค้าเพ่ือทดสอบความสนใจในโซเชียลก่อนส่ังผลิตบรรจุภัณฑ์จริง

ตัวอย่างสมมุติ: ลองโพสต์ภาพบรรจุภัณฑ์ 3 ดีไซน์ ลงในกลุ่มเป้าหมาย ปรากฎว่า
ดีไซน์แบบมินิมอล ได้ความสนใจและการวิจารณ์เชิงบวกมากท่ีสุด

ท่ีได้รับมาตรฐานสากล

ออกแบบบรรจุภัณฑ์
และเอกลักษณ์ของแบรนด์

ตรวจเอกสารมาตรฐาน เช่น GMP, ISO 22716 และ HALAL หากต้ังใจบุกตลาดมุสลิม

ขอพอร์ตผลงานและเคสใกล้เคียงกับแนวคิดของคุณ เพ่ือประเมินความชํานาญ

สอบถามกระบวนการ R&D ระยะเวลาทดลองสูตร ค่าทดลอง และรอบการแก้สูตร

ทําสรุปเง่ือนไขข้ันต่ําการผลิต ระยะเวลาผลิต และเง่ือนไขการชําระเงินให้ชัดเจน

ตัวอย่างสมมุติ: MOQ เร่ิม 300 ช้ิน ทดลองสูตร 2 รอบ ภายใน 21 วัน มีรายงานเสถียรภาพเบ้ืองต้น

หมายเหตุ: หากต้องการท่ีปรึกษาหรือโรงงานท่ีมีระบบเอกสารครบถ้วน คุณอาจเร่ิมต้นรีเสิร์ชจาก

ผู้ให้บริการอย่าง โรงงานรับผลิตครีม ท่ีมีมาตรฐานครบถ้วนและทีม R&D รองรับ
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จดทะเบียน อย.

การมีเลขจดแจ้ง อย. ช่วยยืนยันความถูกต้องของผลิตภัณฑ์และเพ่ิมความเช่ือ
ม่ันเม่ือต่อยอดเข้ารีเทลหรือส่งออก การเตรียมเอกสารต้ังแต่ต้นทําให้ข้ันตอนน้ี
ราบร่ืนและไม่สะดุด

การทดลองสูตรคือช่วงเวลาสําคัญในการแปลงแนวคิดให้เป็นประสบการณ์ใช้
จริง ก่อนผลิตล็อตใหญ่ควรตรวจความรู้สึกขณะใช้ ผลลัพธ์หลังใช้ และแรง
เสียดทานท่ีอาจเกิดข้ึน เช่น กล่ินหรือความเหนอะหนะ

ขอผลิตภัณฑ์ทดสอบ 2-3 สูตร ยกตัวอย่าง A เน้ือเจลใส B เจลครีม C ครีมบางเบา

ทําแบบฟอร์มประเมินส้ัน 10 ข้อ การซึมไว ความมันหลังทา การระคายเคือง และความพึงพอใจ

เก็บฟดีแบ็กจากกลุ่มตัวอย่างอย่างน้อย 20 คน และสรุปคะแนนต่อสูตรพร้อมคอมเมนต์

ปรับสูตรตามผลประเมิน เช่น ลดซิลิโคน เพ่ิมสารปลอบประโลม ปรับกล่ินให้อ่อนลง

ตัวอย่างสมมุติ: สูตร B ได้คะแนนซึมไว 4.6 จาก 5 แต่กล่ินชัดเกินไป จึงลดกล่ินลง 30%

และเอกสารกฎหมาย

ทดลองผลิต
และปรับสูตร

ทํารายการส่วนผสม ช่ือสูตร ข้อมูลผู้ผลิต เอกสารรับรองท่ีจําเป็นให้ครบ

วางแผนเวลาสําหรับข้ันตอนย่ืนและตรวจสอบข้อมูล พร้อมบุคคลรับผิดชอบ

ทบทวนคํากล่าวอ้างบนฉลากและส่ือโฆษณาให้สอดคล้องกฎหมายและเล่ียงการอ้างเกินจริง

เตรียมเอกสารต่อยอดสําหรับต่างประเทศ เช่น CFS, SDS หากมีแผนส่งออก

ตัวอย่างสมมุติ: กําหนดเส้นเวลา ย่ืน อย. สัปดาห์ท่ี 1 รอผลตรวจสัปดาห์ท่ี 2-3
และเตรียมฉลากจริงสัปดาห์ท่ี 4
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ทำการตลาด

การส่ือสารคือสะพานเช่ือมระหว่างคุณค่าของสินค้าและการตัดสินใจซ้ือ แผนเปิด
ตัวท่ีไล่ลําดับอย่างมีระบบช่วยควบคุมงบประมาณและวัดผลได้จริง ไม่ต้องยิง
โฆษณาหนักต้ังแต่วันแรกก็สร้างแรงกระเพ่ือมได้

และเปิดตัวสินค้า

วางแผน Soft launch 2-4 สัปดาห์ เร่ิมจากกลุ่มผู้ทดสอบและผู้ติดตามเดิม

สร้างคอนเทนต์รีวิวจริงจากผู้ใช้ 10-20 ราย เพ่ือเป็นหลักฐานสังคม

เปิดขายบน Marketplace ท่ีมีทราฟฟกิอยู่แล้ว และหน้าเว็บของแบรนด์สําหรับเล่าเร่ืองเชิงลึก

ทําข้อเสนอเปิดตัว เช่น ชุดทดลองราคาพิเศษ หรือบันเดิลกับคลีนเซอร์

ตัวอย่างสมมุติ: ต้ังเป้ายอดขายล็อตแรก 300 ช้ิน ใน 30 วัน ด้วยงบโฆษณาเร่ิมต้น 8,000 บาท

เน้นรีวิวและคลิปส้ัน

Website: https://wiseplusgrow.com

Email: wiseplusgrow324@gmail.com

Tel: 0 6 3 - 5 5 4 - 2 4 6 5

เม่ือคุณเดินตาม 7 ข้ันตอนน้ี อย่างครบถ้วน การตัดสินใจแต่ละจุดจะง่ายข้ึน เพราะมี

แหล่งข้อมูลรองรับ ต้ังแต่การรู้ว่าลูกค้าต้องการอะไร สูตรแบบไหนท่ีตอบโจทย์ 

ไปจนถึงการผลิตท่ีเช่ือถือได้ ฉลากท่ีถูกต้อง และการเปิดตัวท่ีวัดผลได้จริง 

เป้าหมายของเน้ือหาน้ี คือทําให้คุณก้าวแรกอย่างม่ันใจ และมีกลยุทธ์ต่อยอดท่ีทําซ้ําได้


